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La societa roveretana lancia I'idea di un network
per le piccole imprese. Solo il 16% ha un sistema vero

Metal-it, bonus Ict anticrisi

R

ROVERETO - L'idea di Ugo Pelli-
cani, 46 anni, veneziano trapian-
tato a Rovereto, che ha preso in
mano il timone commerciale di
Metal-it Nord (1,6 milioni di fattu-
rato, 13 dipendenti, societa del
gruppo Briosi guidata da Claudio
Tovazzi, fondatore dell'originaria

Seldati, (nella foto, a sinistra, con

Pellicani) dopo una carriera im-
portante (ultimo incarico, chan-
nel development manager per Sap
Italia, 600 addetti e 310 milioni di
fatturato), & semplice ma convin-
cente.

In sintesi: ¢’é la crisi, e lo sappia-
mo tutti, ma perché, cara picco-
la impresa, non ne approfitti per
organizzarti (solo il 16% delle pic-
cole medie imprese hanno un ve-
ro sistema informatico interno) o
per ristrutturarti sotto il profilo
Ict, per risolvere gli intoppi di ge-
stione ed essere meglio attrezza-
ta quando la ripresa arrivera? E
perché tu, impresa cliente, non ci
aiuti a costruire una rete di nuo-
ve aziende da «ringiovanire» in-
formaticamente, visto che qual-

siasi sistema aziendale dopo set-
te anni invecchia, e il portafoglio
vuoto non induce ad aggiornarsi?
Questa idea sitraduce in una pro-
posta commerciale, che prevede
incentivi per le aziende clienti che
portano nuove aziende, e diven-
ta un modo per creare un network
di aziende partner, denominato
«onda-oceanon».

«Pensiamo - spiega Pellicani - di
abbandonare il datato concetto
di "cliente-fornitore" per arrivare
a definire una nuova forma di par-
tnership. Aumentare la dimensio-
ne della base clienti Onda-Ocea-
no (attualmente Metal-it gestisce
i sistemi informatici di circa 120
imprese) portera direttamente ad
incrementare I'entita delle com-
petenze maturate e consentira un
costante miglioramento del siste-
ma proteggendo l'investimento
nel tempo».

La proposta per le piccole impre-
se, dal negozio all’aziendina, si
traduce in un bonus di 500 euro
per le aziende clienti che porta-
no a Metal-it una nuova impresa

(«che sia il terzista, il cugino, I'ami-
co»), da utilizzare in sconto sul
canone annuale di manutenzione
software, o per I'acquisto di nuo-
vi moduli applicativi, o in sconto
sui servizi. Un altro bonus di ben-
venuto di 250 euro & previsto per
le nuove aziende partner entran-
ti. 1
«In un mercato piatto - spiega Pel-
licani - non vogliamo restare fer-
mi ad aspettare che passi la not-
tata. Partendo dal giardino di ca-
sa, dalle piccole aziende del Ro-
vereto e del Trentino, possiamo
creare un polo di competenze dal
profilo alto. Il piccolo imprendi-
tore ha sempre visto l'informati-
ca come una tassa, invece che co-
me un investimento. E invece un
buon sistema Ict aiuta a rispar-
miare costi, a evitare disecono-
mie, ad essere efficienti sul mer-
cato. Un solo esempio. Abbiamo
clienti che forgiano i metalli, for-
nendo prodotti «<su misura», di al-
ta qualita artigianale. Ma se tra
cinque anni un altro cliente gli do-
manda un prodotto analogo, che
nel frattempo non ha pit fatto, co-
me fa a ricostruire quell’ordine,
quel processo produttivo, quel
rapporto commerciale, se non ha
un sistema efficiente di archivia-
zione e gestione dei dati? Il picco-
lo imprenditore, quello che ha due
postazioni pc, ha bisogno di po-
ter usare tutta la tastiera delle pos-
sibilita del sistema Ict. Non & co-
me un dipendente di una multina-
zionale, che puo limitarsi ad usa-
re due tasti, sempre gli stessi. E
noi alla piccola azienda vogliamo
semplificare la vita. Con un pic-
colo investimento in tempi di cri-
si, pensiamo di poter creare un
network che diventa un importan-
te fattore innovativo e competiti-
VO».,



